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Associacao Brasileira das Entidades
dos Mercados Financeiro e de Capitais

SEMINARIO DE PRIVATE DISCUTE IMPACTOS
DA TRANSFORMACAO DIGITAL

Associados tém desconto nas inscricoes para o evento, que acontece em setembro

Estaoabertas asinscricbes para o Seminario de Private. O evento
chega a sua sétima edicao com a proposta de discutir o impacto
da tecnologia sobre a forma como 0s bankers se relacionam
com os clientes. O encontro sera no dia 11 de setembro, em Sao
Paulo, para debater inovacbes e como 0s profissionais podem se
beneficiar delas no dia a dia. Associados da ANBIMA tém desconto
nas inscricoes.

"Os clientes do private tém um alto nivel de exigéncia quanto
30 atendimento e a assessoria nos investimentos, o que, muitas
vezes, antecipa a chedgada de tendéncias no mercado”, afirma
Carlos Ambragsio, nosso presidente. De 2006, quando aconteceu
a primeira edicao do evento, para ca, 0s assuntos em debate
mudaram. "O private evoluiu bastante ao longo dos anos. No
primeiro seminario, falava-se da necessidade de uma gestdo
mais completa e customizada dos clientes, o que hoje € uma
realidade. Atualmente, debatemos a implementacao de inovacdes
como API (Aplicacdo de Interface de Programas) e open banking",
diz Ambrasio.

Em meio a essas mudancas, o processo de qualificacdo do
banker torna-se ainda mais complexo. "A busca por conhecimento
para atender as necessidades e exigéncias dos clientes é importante
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em um mercado dindmico como o nosso", afirma Ambrdsio. Em um
dos painéis do evento, representantes da Planejar (associacdo que
concede a certificacdo CFP — Certified Financial Planner) se reunirdo
com profissionais do mercado para falar sobre os desafios de se
manter atualizado. Os bankers destacarao suas experiéncias no
atendimento aos investidores.

0 perfil do cliente do private também sera tema de debate. As
novas geragoes,comoa Ze osmillennials, nao témmaisuma carreira
linear como acontecia com os pais deles. O resultado sao jovens
construindo um patrimdnio mais cedo e buscando um atendimento
diferenciado. Para os bankers, fica o desafio de auxiliar pessoas em
diferentes momentos e necessidades de vida. O seminario trara
jovens empreendedores para contarem suas histérias de sucesso,
0s desafios enfrentados nessa trajetdria e como lidam atualmente
com seus investimentos. As expectativas dessas geracoes podem
servir de parametros para novas oportunidades de relacionamento
do segmento.

Os profissionais CFP que participarem do evento contarao
com quatro créditos para o programa de educacao continuada
da Planejar.
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http://seminario.anbima.com.br/private

EDUCACAO

SEMANA MUNDIAL DO INVESTIDOR MOBILIZA
INSTITUICOES E PROFISSIONAIS CEA

ANBIMA auxiliara com a disponibilizacao de conteldo sobre educacao financeira

Y

AQUILES MOSCA,
coordenador do Grupo Consultivo de Educacao

Entre os dias 30 de setembro e 6 de outubro acontece a Semana
Mundial do Investidor. Trata-se de uma campanha global promovida
pela losco (Organizacdo Internacional das Comissdes de Valores
Mobilidrios) com objetivo de conscientizar a sociedade sobre a
importancia da educacao financeira e da protecdo dos investidores.

Instituicbes financeiras e profissionais de mercado estdo
convidados a integrar o projeto. Vale tudo para a disseminacao de
conhecimento e incentivo aos investidores: realizacao de palestras,
workshops, mesas-redondas, lives nas redes sociais.

Neste ano, nosso foco esta na atuacdo dos profissionais CEA
(Certificacdo de Especialista em Investimentos ANBIMA). A sugestao
€ gue eles disseminem conteudos sobre investimentos para a
populacdo. Enquanto os profissionais entram com o conhecimento,
as instituicdes em que trabalham podem contribuir oferecendo
espaco fisico e ainfraestrutura necessaria para viabilizar as acdes —
que serdo listadas no site oficial do evento.

"0 objetivo é que essa seja uma iniciativa conjunta: os
profissionais tém amplo conhecimento sobre investimentos e as
instituicdes associadas tém estrutura e capacidade de pulverizacao.
Unindo os pontos fortes de cada um, conseguiremos estimular
a educacao financeira para os diversos publicos”, explica Aquiles
Mosca, coordenador do nosso Grupo Consultivo de Educacao.

PARTICIPACAO DOS CEAS

Para auxiliar aos CEAs, sera disponibilizada uma apresentacao
sobre educacao financeira que pode ser utilizada e adaptada pelos
profissionais. O material destaca motivos para comecar a investir —
como a taxa Selic no patamar mais baixo da histdria e a necessidade
de reserva financeira diante da reforma da previdéncia —, por onde
comecar a poupar, Como se organizar, além de detalhar produtos
do mercado financeiro, como titulos publicos e privados, acdes e
fundos de investimento. A apresentacdo conta ainda com detalhes
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de duas de nossas pesquisas. Uma delas mostra os perfis dos
brasileiros quando 0 assunto é dinheiro — despreocupado, camaledo,
construtor, sonhador e planejador — e suas principais caracteristicas;
a outra traca um retrato do brasileiro com relacdo aos seus habitos
de poupanca e de investimento.
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conhecimento sobre
investimentos, acreditamos que
os profissionais CEA sao ideais
para disseminarem contetido de

educacio financeira /7

AQUILES MOSCA,
coordenador do Grupo Consultivo de Educacao

Junto com a apresentacdo, sera enviado um video de apoio, com
explicacao sobre cada um dos slides.

"Por terem um amplo conhecimento sobre investimentos,
acreditamos que os profissionais CEA sdo ideais para disseminarem
contetdo de educacdo financeira. O formato para fazer isso € livre:
pode ser por meio de palestras, workshops, lives nas redes sociais,
como preferirem", afirma Mosca.

Além do incentivo as acbes dos certificados, realizaremos duas
lives no Facebook da ANBIMA durante a semana. Os assuntos serao
definidos préximo a data, uma vez que serdo privilegiados temas
atuais para enriquecer o debate na rede social.
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A campanha global promovida pela losco busca conscientizar a populacdo sobre a importancia
da educacao financeira, da protecao dos investidores e dar destaque a iniciativas na area. No Brasil, 0
evento é coordenado pela CVM. As acdes devemn incluir apenas atividades nao comerciais e gratuitas,
além de nao envolver a divulgacao, direta ou indireta, de empresas, marcas ou produtos.

CEAS NA SEMANA

gﬁ?h Todos os profissionais podem participar

@ Os CEAs receberao uma apresentacao e um video de apoio com os temas:
Por gque comecar ainvestir?

Umraio x brasileiro

Como comecar?

Qual é o seu perfil?

Se organize

Entenda os produtos financeiros: titulos publicos e privados, acoes e
fundos de investimento

e fraudes

7/ As acoes dos CEAs serao listadas no site oficial da semana, além de
= incrementarem o curriculo dos profissionais
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ANBIMA

SUPERVISAO

OFERTAS DE DEBENTURES
EMITIDAS PELA ICVM 476 SERAQ
ANALISADAS PELA SUPERVISAQ

Pela primeira vez, emissoes distribuidas com esforcos restritos
devem ser supervisionadas apds o fim da oferta. Mudanca foi

implementada em junho

As debéntures emitidas com esforcos restritos, por meio da
Instrucao CVM 476, agora serdo analisadas pela ANBIMA. Pela
primeira vez, esses papéis passardo pela supervisao apos o
encerramento da oferta — antes, apenas as debéntures registradas
via Instrucao CVM 400 faziam parte da autorregulacao. A mudanca
foi implementada em junho, com a edicao do Codigo de Ofertas
Publicas.

"Ha alguns anos que as ofertas via 476 concentram o maior
volume das emissbes, 0 que levou o mercado a perceber a
necessidade de trazé-las para a autorregulacdo”, explica Guilherme
Benaderet, nosso superintendente de Supervisao de Mercados.

Os dois primeiros registros foram feitos no dia 3 de julho: 0 BTG
Pactual coordenou a quinta emissdo da Ecorodovias Infraestrutura
e Logistica, no total de RS 11 bilhdo. J& a oferta estruturada pela XP
Investimentos foi a quarta emissao da Prolagos, concessionaria de
servicos publicos de dgua e esgoto, no total de RS 100 milhoes.

ENTENDA O PROCESSO

Apos o encerramento da oferta no mercado, a instituicao
tem até 15 dias corridos para entregar a ANBIMA os documentos
definidos pelo Codigo de Ofertas Publicas. A partir daf, verificarermos
se a operacao atendeu a todas asregras. Entre os documentos, esta
0 sumario de debéntures, que deve ser preenchido especificando as
Caracteristicas do titulo, passando pela destinacao dos recursos e
riscos envolvidos na oferta. O intuito é dar informacdes minimas e
padronizadas sobre o papel para o investidor.

Como a norma € recente, Caso seja encontrada alguma
irregularidade, a area de Supervisao de Mercados priorizara acdes
educativas antes de aplicar qualguer penalidade. "Nosso objetivo
€ aumentar a seguranca do mercado, estimulando a realizagao de
mais negocios. Essa postura educativa, sempre que possivel, auxilia
as instituicdes a cumpriremn aregra e evita que o problema se repita”,
afirma Benaderet.
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Para Guilherme Benaderet, superintendentede

Supervisao de Mercados, o objetivo ¢ aumentar
a seguranca do mercado, estimulando a
realizacao de mais negocios

UMA DECADA DE ICVM 476

A Instrucdo 476 completa dez anos em 2019. A norma que
permitiu a distribuicao de ofertas com esforcos restritos foi um
marco e trouxe agilidade ao mercado: as operacdes sao destinadas
a uma quantidade limitada de investidores profissionais (os
institucionais e agueles com mais de RS 10 milhdes aplicados) e, por
iSS0, ndo precisam ser analisadas e registradas na CVM. Ja as ofertas
pelalnstrucdo 400, criadaem 2003 podem ser oferecidas a qualquer
investidor e precisam de registro prévio na autarquia.

Ou seja, com a 476, ficou mais rapido para as empresas
conseguiremrecursos no mercado de capitais, 0 que ampliou a base
de emissores no Brasil. Os numeros comprovam isso: de 2009 até
maio deste ano, a 476 soma mais de RS 1,2 trilhdo e S mil emissées.
No mesmo periodo, as ofertas via ICVM 400 alcancaram menos
da metade do volume, com RS 529 bilhdes em 1148 operacdes. A
partir de 2011, a nova norma passou a ser a forma mais utilizada pelo
mercado, com 72,1% das emissdes de renda fixa e varidvel, e, no ano
passado, chegou a 91,9% de todas as ofertas.

PRINCIPAIS PRODUTOS

A ICVM 476 é mais comumente usada para debéntures: em
2018, por exemplo, esses papéis responderam por 71% de todas as
emissoes via 476. Em sequndo lugar, ficaram as notas promissorias,
gue, na meédia dos ultimos dez anos, representaram 20,3%.

As agOes so entraram para a 476 em 2015, com a publicacao da
Instrucao 551. Desde entdo, essas operacbes totalizaram RS 36,7
bilhGes. Apesar do resultado mais timido do que narenda fixa, essas
emissdes sairam de uma parcela de 9% no total de renda variavel,
em 2015, para uma participacdo de 39% em 2018.
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AUTORREGULACAO

ANBIMA FARA VISITAS EDUCATIVAS A
GESTORES DE PATRIMONIO

Encontros serdo realizados para auxiliar na adaptacao as normas do Cédigo de Administracao de
Recursos de Terceiros, que traz capitulo especifico sobre a atividade

JAN KARSTEN, diretor da ANBIMA
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As instituicbes que desempenham a atividade de gestao de
patriménio fazem parte das prioridades definidas para 2019 e
recebem atencao especialdanossaareade Supervisao de Mercados.

0 Codigo de Administracdo de Recursos de Terceiros, que
unificou os antigos cédigos de Fundos de Investimento e de Gestdao
de Patrimoénio, passou a contemplar as regras especificas para
empresas que cuidam do patriménio financeiro de uma pessoa
fisica ou juridica. Com foco individualizado, o gestor de patriménio
é responsavel por planejar investimentos e recursos, bem como
assessorar o investidor.

Com o processo de incorporacdo das regras de gestao de
patrimonio, 56 instituicbes que, anteriormente, seguiam apenas as
regras do Cédigo de Fundos ficaram sujeitas também as normas de
gestao de patrimonio. Isso representa um aumento expressivo no
numero de aderentes as regras, ja que o antigo Codigo de Gestao de
Patrimonio contava com 27 instituicoes. "Entendemos que este ¢ um
segmento importante para a industria e que vem crescendo a cada
dia. Ter novos players observando as melhores praticas de mercado
trara ainda mais solidez e transparéncia para 0 mercado" explica Jan
Karsten, nosso diretor.

No primeiro semestre, trabalhamos no mapeamento das
novas instituicoes e na criacdo de um questionario que auxiliou no
detalhamento das atividades desempenhadas por estas empresas
e na relacao de instituicoes que serdo visitadas. Todo 0 processo
tem sido tratado de perto pela Comissao de Acompanhamento de
Administracao de Recursos de Terceiros, organismo responsavel
por orientar os trabalhos de supervisao e que conta com membros
de mercado especializados em gestdo de patrimdnio.

O préximo passo é a realizagdo de uma agenda de visitas.
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"Durante o segundo semestre deste ano, faremos visitas
educativas as empresas. O intuito é auxiliar no ajuste de processos
e documentos para garantir que elas estejam cumprindo as
regras”, comenta Soraia Barros, gerente responsavel pela drea de
Supervisdao de Gestdo de Patrimonio. "Aproveitaremos as visitas
para esclarecer regras e sanar quaisquer ddvidas que possam surgir”
completa Soraia.
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SORAIA BARROS,
gerente de Supervisao de Gestao de Patrimdnio

MELHORIAS PARA O MERCADO

Amudancatrard também reflexos na divulgacao das estatisticas
do segmento. Com o ingresso das novas instituicbes, a base
de dados de gestao de patriménio refletird de forma mais fiel a
realidade do mercado.

As novas informacdes serdo encaminhadas em julho e as
estatisticas atualizadas serdo publicadas até o final de agosto. "Essa
era uma demanda antiga dos gestores de patrimonio, ter uma base
de dados mais aderente a realidade deste mercado € uma grande
conquista para o segmento", afirma Karsten.



INSTITUCIONAL

HACKATHON DESAFIA COMUNIDADE

DE INOVACAO NA BUSCA DE SOLUCOES
PARA A INDUSTRIA DE FUNDOS

A ANBIMA acaba de lancar seu primeiro hackathon: como é
chamada a maratona de programacao que tem como objetivo
Criar solucdes para problemas de uma empresa ou de setores
especificos. Quem estd sob os holofotes nesta competicdo é a
industria de fundos. Os participantes deverdo trazer solucdes para
desafios do segmento, tendo como focos os investidores e o0s
prestadores de servicos.

"Esse € um grande passo para Nos aproximarmos cada
vez mais da comunidade de inovacao e encararmos, juntos, 0s
desafios da industria de fundos", afirma José Carlos Doherty, nosso
superintendente-geral. Segundo ele, o tema inovacao faz parte do
nosso plano de acao para 2019 e outras iniciativas estratégicas ja
estao no radar.

CONHECA OS DESAFIOS

Apenas 2% da populacao aplica em fundos, de acordo com
a pesquisa Raio X do Investidor Brasileiro. Considerando este
panorama, 0s participantes deverdo encontrar uma salda (pode
ser um game, um aplicativo, um servico ou 0 que acharem mais
inovador) capaz de mudar a experiéncia de quem ja investe e de
potenciais investidores. A intencao € melhorar a percepcao deles
sobre 0s beneficios oferecidos pelos fundos.

O outro desafio estd relacionado aos prestadores de
servico destes produtos. Como as inovacGes podem facilitar e
melhorar procedimentos do dia a dia destes profissionais? Entre
0S processos, estao aqueles relacionados a seguranca da
informacdo, prevencdo a ataques cibernéticos e identificacdo de
transacoes fraudulentas.

QUEMPODEPARTICIPAR —
Profissionais com conhecimento nas areas de:
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Fundos de Engenharia/ Designer/UX
investimento desenvolvimento

Ry &

Negocios Marketing

COMPETICAO

0 hackathon tera 32 horas de duracdo e as equipes devem
ser multidisciplinares, com pessoas das dreas de fundos de
investimento, engenharia/desenvolvimento, designer/UX, negdcios
e marketing. "Esse mix de habilidades garantira diferentes olhares
sobre 0 mesmo assunto, 0 que, sem dulvida, enriquecera as
Criacbes dos participantes”, disse Doherty. Experts na industria,
chamados de mentores, estarao presentes para esclarecer duvidas
e dar feedbacks — eles terdo hordrios especificos para orientacao
30s times.

As equipes serdo avaliadas por um juri formado por executivos
da indUstria. Mas o trabalho ndo ficara restrito a quem participar do
evento: "os resultados da competicao serao divulgados para todo
mercado, para que os players tenham acesso as ideias inovadoras
e possam avaliar 0 que pode ser relevante para suas instituicoes",
explica Doherty.

0 evento, que tem mais de 300 inscritos, acontecera das
9h do dia 31 de agosto até as 17h30 do dia 1° de setembro. Mais
informacoes: hackathon.anbima.com.br
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