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OBJETIVO ANBIMA

O principal objetivo deste estudo é quantificar os perfis que expressaram a relagao das pessoas com o
dinheiro, as suas formas de organiza¢ao da vida financeira, do consumo e da aposentadoria identificadas

na etapa qualitativa do estudo, realizada no primeiro semestre de 2017.

ETAPA QUANTITATIVA

Assim, este relatorio descreve a etapa quantitativa, conduzida para

fornecer base estatistica e validar os perfis identificados no estudo
Qualitativo inicial.

Os resultados da fase qualitativa foram utilizados para elaboracao do
questionario aplicado, que procurou condensar os principais

elementos que caracterizam cada um dos cinco segmentos.
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METODOLOGIA ANBIMA

TECNICA

AMOSTRA

UNIVERSO

ABRANGENCIA

DATA DE
CAMPO

Pesquisa quantitativa, com abordagem pessoal em pontos de fluxo populacional.

As entrevistas foram realizadas mediante aplicacao de questiondrio estruturado, com cerca de 25 minutos
de duracao.

A checagem cobriu, no minimo, 20% do material de cada entrevistador.

Foram realizadas 2.653 entrevistas em todo o Brasil, distribuidas em 130 municipios. A margem de erro
maxima para o total da amostra é de 2 pontos percentuais, para mais ou para menos, dentro do nivel de

confianca de 95%.

Populacao brasileira, com idade a partir de 16 anos, pertencentes as classes econdomicas A, B e C (Critério
Brasil) e que sejam, PEA (Populacdo Economicamente Ativa), Aposentados ou que vivam de rendas.
Este universo representa 60% da populagao total na faixa etaria.

Pesquisa Nacional.

O campo foi realizado entre os dias 08 e 20 de junho de 2017.
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SEGMENTACAO ANBIMA

Esta segmentacao parte do relacionamento dos entrevistados com um conjunto de variaveis que
resumem caracteristicas consideradas essenciais de cada perfil, definindo oito perguntas com cinco
alternativas de resposta em cada uma delas.

As perguntas sao relacionadas a valores e comportamentos frente ao presente e ao futuro e grau de
preocupacao com dinheiro e patrimonio.

Procura-se formar grupos com um bom nivel interno de homogeneidade e suficientemente
heterogéneos frente os demais.

... Quais os segmentos
encontrados?
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SEGMENTACAO ANBIMA

DISTRIBUICAO DOS CINCO GRUPOS

Foram utilizados para esta segmentacao os cinco grupos identificados na etapa qualitativa, sao eles: CONSTRUTOR,
DESPREOCUPADO, CAMALEAO, SONHADOR e PLANEJADOR.

Aproximadamente...

Construtor 28,3 milhdes de habitantes’
Planejador Construtor Despreocupado 10,7 milhdes de habitantes'
22% 30%
\/‘\ Camaledo 27,7 milhdes de habitantes’
Sonhador Sonhador 5,4 milhdes de habitantes’
6% Planejador 21,1 milh&es de habitantes'
Outros 2 milhdes de habitantes'

Camaleéo
29%

Houve um pequeno grupo que nao apresentou nenhuma das
caracteristicas predominantes e foi classificado como OUTROS.

8
(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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SEGMENTACAO ANBIMA

DISTINCAO DOS PERFIS ENTRE “CONVICTOS” E “POTENCIAIS”

Em cada um dos cinco perfis, é possivel distinguir dois subgrupos: um chamado de “convicto”, que relne mais caracteristicas

tipicas do segmento do que o outro, chamado de “potencial”, cuja caracterizacao como integrante do grupo baseia-se em
menor numero de caracteristicas tipicas desse grupo.

P/q
Ne;.
po,e”cl'./adO"
a/ 779 C((:)nstr_u;[or
onvicto
0}
Planejador S

Convicto 12%

Sonhador Pot. 49

Cam.
Potencial
9%

9
(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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SEGMENTACAO ANBIMA
DESCRICAO DA TECNICA USADA

A partir do perfil dos cinco segmentos encontrados na etapa qualitativa do estudo, foram pesquisadas as principais caracteristicas de cada

um dos grupos, de forma que fosse possivel identificar cada um deles junto ao universo de publico pesquisado — populagao classes ABC, PEA
ou com renda individual.

Foram elaboradas oito perguntas com alternativas de respostas contendo comportamentos/ atitudes distintos de cada um dos grupos.

» Sobre como vocé pensa o seu futuro (P1)

» Sobre como vocé lida com a sua renda mensal (P2)

> Sobre a sua relagdo com o dinheiro (P3) Critério de c|assificag50

» Sobre a sua forma de guardar dinheiro (P4)

> Sobre como vocé poupa dinheiro em investimentos (P5) Cada respondente foi entdo classificado conforme o seu conjunto de
> Sobre a sua relacio com os bancos (P6) respostas nestas perguntas, alocando-se em cada perfil os

> Sobre a sua relagio com a sua familia (P7) respondentes que tivessem o maior numero de respostas relacionadas
» Sobre a sua forma de pensar a sua aposentadoria (P8) a cada um dos perfis.

Para respondentes que tivessem menos do que 4 respostas
relacionadas a um mesmo perfil ou numero equivalente de respostas
para dois perfis (empate), foi utilizado um algoritmo matemadtico
extraido de uma andlise de regressdo, onde cada frase ganhou um
peso para a classificagdo — ou seja, frases mais importantes ou
decisivas para classificar em cada segmento, ganham relevdncia na
contagem para classificar o individuo.

Dessa forma, apenas 2% dos entrevistados ficaram sem classificagdo.



SEGMENTACAO - Frases que mais definem cada perfil-
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30% Construtor 22% Planejador
% %
Poupo sempre que sobra, mesmo que pequenas quantidades 78,36 Guardar dinheiro € um compromisso, ja reservo uma parte assim que entra 62,08
na conta
Sou do tipo qu~e guarda sempre um pouco, porque preciso de seguranca 76,97 Eu faco investimento bem planejado, com foco nos resultados de longo
para o amanha prazo >4,39
Na minha familia, sou aquele que trabalha duro que se organiza e acaba 57 36 Planejo todos os meus passos, tenho metas muito definidas para os £ 47
ajudando os outros ’ préximos anos ’
Dinheiro pra mim é transformagdo, cada real me ajuda a fazer as coisas . Estou pIane‘jandq minha aposentadoria, porque tenho metas de chegar 49,44
acontecerem ’ sossegado a velhice
O banco pra mim é como se fosse um porquinho, onde eu deixo seguro o O banco ajuda a maximizar o meu dinheiro, para que eu possa atingir meus 47 22
. 54,60 planos ’
meu dinheiro guardado
29% Camaledio - 11%Despreocupado
% %
Sou do tipo que nao consegue fazer sobrar, porque todo o dinheiro 2008 N3o me preocupo tanto em poupar, prefiro viver o presente 63,66
que entra é pra pagar as contas do més ! Sou do tipo que gasta sem pensar muito, porque sempre consigo dar um 5924
Nao consigo poupar, os gastos consomem tudo o que eu ganho no 6337 jeito no final !
més ! Investimento nao é pra mim, nao consigo pensar nisso 51,10
Investimento é algo importante, mas nunca me sobra dinheiro pra 68 54 Dinheiro pra mim é prazer, eu preciso dele pra fazer as coisas que eu gosto 50,64
fazer ! Nao consigo pensar em aposentadoria, sé sei que quero estar muito felize 49 94
O banco pra mim é um mal necessario, uso o0 minimo possivel pra cc ©g continuar aproveitando a vida !
resolver os problemas ’
Dinheiro pra mim é solucdo de problemas, me da folego pra viver 5065 6% Sonhador
cada més ’ %
Dinheiro pra mim é combustivel para realizar meu grande sonho 51,67
Sou do tipo que acredita no futuro, procuro investir tudo que posso no 5134
meu projeto pessoal !
Nao vou realizar meus sonhos com pequenos valores, preciso poupar um 50.09
valor alto !
Investimento é algo grande - uma boa quantia de dinheiro para viabilizar 4092
meu projeto pessoal ’
Quando conseguir realizar meus sonhos, eles vao me garantir uma vida boa 42,43




2\

SEGMENTACAO ANBIMA

DISTRIBUICAO DOS 5 SEGMENTOS POR GERACAO

O tamanho dos segmentos tende a variar conforme o perfil geracional. A geracao Z é a mais diferente, com maior participacao
de Sonhador, Despreocupado e Planejador e menor de Camaledo (talvez os perfis estejam ainda em formacao).
Nas geracdes de 40 anos ou mais, o perfil Camaledo tende a ganhar espago sobre o Planejador.

B CONSTRUTOR = PLANEJADOR = CAMALEAO m DESPREOCUPADO = SONHADOR
| |
Total 22 29 11 6
| |
| |
Geracao Z (até 21 anos) 29 11 14
Geracdo Y / millennials (22-39 anos) 25 27 - 5
Geracao X (40-52 anos) 20 34 - 5
Baby boomers (53-72 anos) 18 34 - 3
| |

(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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SEGMENTACAO ANBIMA

Cinco segmentos e controle financeiro

Os segmentos se diferenciam especialmente em algumas caracteristicas: Controle financeiro € mais marcante no Planejador e

no Construtor. E sua auséncia denuncia especialmente o Despreocupado, mas também o Camaleao em alguns aspectos.

——CONSTRUTOR -#-DESPREOCUPADO -+CAMALEAO -<SONHADOR -+PLANEJADOR

‘A

Nao compro nada que Organizado Quando se tratade  Sou muito disciplinado Me controlo
nao esteja precisando dinheiro sou bastante e penso duas vezes financeiramente,
racional antes de gastar sempre guardo uma

parte do que ganho

(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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Cinco segmentos e o projeto pessoal (sonho)

O Sonhador se diferencia dos demais pelo maior interesse em investir em seus préprios projetos e por uma expectativa mais

ambiciosa. O Planejador tem alguns pontos proximos do Sonhador e com algumas diferencas em relacao ao Construtor.
Camaledao apresenta menos ambicao e visao de futuro.

—-CONSTRUTOR  -=-DESPREOCUPADO -~CAMALEAO -<SONHADOR -+PLANEJADOR

I
| | | | | | |
Eu arriscaria o Prefiro investir nos Minha necessidade de Sou uma pessoade  Tenho um espirito  Minhas dividas sao
dinheiro que tenho meus sonhos do que conquistas nao tem muitas ambicdes empreendedor  relativas a construcao
guardado para ter um emprego limites de patrimébnio
realizar uma ideia que estavel que eu nao
eu tenho na cabeca gosto

14
(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.



SEGMENTACAO

Cinco segmentos e a despreocupacao com finangas

2\

ANBIMA

O Despreocupado se move pelo desejo de gastar ou comprar, mesmo que a custa de desorganizacao, sem considerar
planejamento e metas. O Camaledo é parecido em alguns pontos, como a desorganizacao e a falta de planejamento.

—~CONSTRUTOR -#DESPREOCUPADO -+-CAMALEAQO —-<SONHADOR -+PLANEJADOR

f/\t

Sou do tipo que Dinheiro foi feito Frequentemente
Compra (vs pra gastar, pra me desorganizo
poupa) nos dar prazer com o dinheiro
no dia a dia

| | |
Nao preciso fazer Nao me Nao gosto de
muito esforco preocupo em planejar muito,
para as minhas estabelecer deixo as coisas
conquistas metas para acontecerem
pessoais minha vida

15
(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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SEGMENTACAO ANBIMA

Cinco segmentos e o orcamento apertado

O Camaledao é o que mais tem sua renda ja comprometida com suas contas, maior proporcao de endividados e mais
descobertos para eventualidades. Construtores e Planejadores sdao os que menos contam com ajuda externa.

—~CONSTRUTOR -#DESPREOCUPADO -+-CAMALEAQO —-<SONHADOR -+PLANEJADOR

[ I I I ]
Quando entra algum dinheiro Se ocorrer uma necessidade Endividado Sempre tenho a ajuda de
ele ja estda comprometido  financeira certamente terei amigos e familiares para

para contas em atraso que recorrer aos familiares e manter minhas contas em dia

amigos

(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.
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SEGMENTACAO ANBIMA

Cinco segmentos e estabilidade financeira

O Planejador se destaca neste aspecto, manifestando-se um pouco mais estavel que o Construtor. O Camaledo tem a situacao
mais instavel, embora o Despreocupado seja ainda menos poupador e menos cuidadoso.

——CONSTRUTOR -#-DESPREOCUPADO —+CAMALEAQO -<SONHADOR —+PLANEJADOR

Com reserva financeira Situacao financeira Estavel Sou do tipo que poupa Cuidadoso (vs
tranquila (vs compra) Impulsivo)

(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.



SEGMENTACAO

Perfil sociodemografico

GRUPO 1 - CONSTRUTOR

1D ..

e 50% ensino médio
gEm

F_}] i3]
e Classe C (65%)
-
t"" 51% 6845
casados Filhos
BN 29%
Renda - Registrados
Familiar
Mensal
RSy 3.860,00

o Maior participagao no
Sudeste (48%), e no interior
(55%)

GRUPO 2 - DESPREOCUPADO

1D 4.

o 49% ensino médio
\&d] i3]

e Classe C (70%)
5965
Filhos

F 47%
solteiros
BN 27%

Renda . Registrados

Familiar
4.514,00

Mensal
(R$):

o Maior participagao no
Sudeste (44%), e regides
metropolitanas (53%)

GRUPO 3 - CAMALEAO

2 @D s,

Frs

o 46% ensino médio
\x4] &,

e Classe C (73%)

*e

§ 55% 7655
casados Filhos

KN 28%

Renda . Registrado

Familiar

Mensal

RSy 3.139,00

e Maior participagao no
Sudeste (53%), e Interior
(55%)

GRUPO 4 - SONHADOR

| @ 3s...

o 52% ensino médio
4] &,

e Classe C (65%)

52% 54965

solteiros Filhos

BN 28%

Renda . Registrados

Familiar
4.042,00

Mensal
(R$):

e Maior participacao no
Sudeste (41%), e com

equilibrio entre Interior e
Regides Metropolitanas

2\

ANBIMA

GRUPO 5 - PLANEJADOR

1@ 3.

S 32% ensino superior
&) 1]

o Classe A/B (43%)

i‘? 50%

casados

K 32%

Renda 2 Registrados

Familiar
5.092,00

614
'
Filhos

Mensal
(R$):

e Maior participacao no
Sudeste (51%), e no interior
(57%)

» 89% n3o tem fluéncia em
outro idioma, assim como

os pais (90% )

© 94% n3o tem fluéncia em
outro idioma, assim como
0s pais (87%)

©91% ndo tem fluéncia em
outro idioma, assim como
os pais (91%)

» 88% nao tem fluéncia em
outro idioma, assim como
os pais (88%)

» 85% n3o tem fluéncia em
outro idioma, assim como
os pais (87%)
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A VISAO SOBRE O DINHEIRO

(Estimulada e Unica, em %)

O QUE PENSA SOBRE O FUTURO

VVivo a minha vida passo a passo, sempre construindo o dia
[de amanha

IDeixo a vida me levar, ndo penso muito no futuro

Vivo um dia apG6s o outro, lutando para chegar no més
seguinte

Abro mao de coisas hoje sempre pensando na realizacao
[dos meus sonhos

Planejo todos 0s meus passos, tenho metas muito
definidas para os proximos anos

Base: Total da amostra

Fonte: P1. Sobre como vocé pensa o seu futuro

35

20

12

26

CONSTRUTOR

54

12

20

785

37

34

11

306

ANBIMA

CAMALEAO | SONHADOR |PLANEJADOR
23 32 22
9 3 4
43 13 7
9 28 15
16 24 52

728

Diferencas entre os cinco segmentos

158

622




A VISAO SOBRE O DINHEIRO

ANBIMA
(Estimulada e Unica, em %)
COMO LIDA COM A RENDA MENSAL
Total CONSTRUTOR CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR

Sou do tipo que guarda sempre um pouco, porque preciso 40 77 18 13 18 42
|[de seguranca para o amanhéa
Sou (_Jlo tipo que gasta sem pensar muito, porque sempre 11 3 59 10 3 5
lconsigo dar um jeito no final
Sou do tipo que nao consegue fazer sobrar, porque todo o

o ) - 24 6 8 70 5 3
[dinheiro que entra & pra pagar as contas do més
Sou do tipo que acredl_ta no futuro, procuro investir tudo 10 o 6 5 51 11
l[que posso no meu projeto pessoal
Sou do tipo que faz metas, invisto tudo o que posso hoje 15 7 9 4 18 41

¢

planejando o que vou colher no futuro
Base: Total da amostra 2653 785 306 728 158 622

Diferencas entre os cinco segmentos

Fonte: P2. Sobre como vocé lida com a sua renda mensal 32



A VISAO SOBRE O DINHEIRO

(Estimulada e Unica, em %)

- RELACAO COM O DINHEIRO

\?inheiro pra mim é transformacao, cada real me ajuda a
azer as coisas acontecerem

Dinheiro pra mim é prazer, eu preciso dele pra fazer as
coisas que eu gosto

IDinheiro pra mim é solucéo de problemas, me da folego pra
viver cada més

IDinheiro pra mim é combustivel para realizar meu grande
sonho

Dinheiro pra mim é resultado do meu planejamento para
acumular sempre mais

Base: Total da amostra

Total

31

17

24

12

16

Fonte: P3. Sobre a sua relacdo com o dinheiro

CONSTRUTOR

55

13

12

11

785

15

51

17

10

306

ANBIMA

CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
20 17 25
15 10 10
51 6 12
7 52 14
8 16 38

728

158

622

Diferencas entre os cinco segmentos
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Base: Total da amostra

Fonte: P4. Sobre a sua forma de guardar dinheiro

785

306

728

Diferencas entre os cinco segmentos

158

A VISAO SOBRE O DINHEIRO ANBIMA
(Estimulada e Unica, em %)
= L
CONSTRUTOR CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
L FORMAS DE GUARDAR DINHEIRO
Poupc_J sempre que sobra, mesmo que peguenas 40 78 17 20 21 31
uantidades
IN&o me preocupo tanto em poupar, prefiro viver o presente 13 4 64 12 4 4
N&o consigo poupar, 0s gastos consomem tudo o que eu 22 3 11 63 4 5
anho no més
N&o vou realizar meus sonhos com pequenos valores, 4 1 1 5 50 1
preciso poupar um valor alto
Gugrdar dinheiro € um compromisso, ja reservo uma parte 21 13 2 3 20 62
assim que entra na conta

622




A VISAO SOBRE O DINHEIRO

(Estimulada e Unica, em %)

- '“' INVESTIMENTOS

Eu faco investimento aos poucos e sempre, inclusive em
bens imoveis e outros

lInvestimento ndo € pra mim, ndo consigo pensar nisso

anestimento € algo importante, mas nunca me sobra
inheiro pra fazer

Investimento € algo grande - uma boa quantia de dinheiro
para viabilizar meu projeto pessoal

Eu faco investimento bem planejado, com foco nos
resultados de longo prazo

Base: Total da amostra

Fonte: P5. Sobre como vocé poupa dinheiro em investimentos

22

13

34

23

CONSTRUTOR

42

22

23

785

13

51

26

306

ANBIMA
CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
9 14 21
12 9 5
69 18 12
3 41 8
6 19 54

728

158

Diferencas entre os cinco segmentos

622

35



A VISAO SOBRE O DINHEIRO

(Estimulada e Unica, em %)

RELACAO COM OS BANCOS

O banco pra mim € como se fosse um porquinho, onde eu
deixo seguro o meu dinheiro guardado

O banco é brigado comigo, como se fossemos duas
pessoas que nao se combinam muito

O banco pra mim € um mal necessario, uso 0 minimo
possivel pra resolver os problemas

O banco pra mim é distante, ainda ndo enxergou meu
potencial

O banco ajuda a maximizar o meu dinheiro, para que eu
possa atingir meus planos

Base: Total da amostra

ANBIMA

CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
28 55 14 13 27 22
10 5 32 13 5 4
35 24 32 56 27 23
7 4 9 9 20 4
20 12 13 10 22 47

Fonte: P6. Sobre a sua relacdo com os bancos

785

306

728

158

622

Diferencas entre os cinco segmentos
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Base: Total da amostra

Fonte: P7. Sobre a sua relacdo com a sua familia

785

306

728

158

Diferencas entre os cinco segmentos

622

A VISAO SOBRE O DINHEIRO ANBIMA
(Estimulada e Unica, em %)
OFf
§1 s
RELA(;AO COM A FAMILIA
CONSTRUTOR CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
Na m|_nha familia, sou aquele que trabalha duro que se 35 57 26 27 24 o5
organiza e acaba ajudando os outros
Na minha familia, sou o0 mais despreocupado, de vez em
: 9 6 30 8 7 5
gquando peco ajuda aos outros
Na minha famllla, SOu 0 que vai danglo um ngto nas contas, 57 15 24 50 17 16
untando aqui e ali pra passar pro més seguinte
Na minha familia, sou aquele que persegue seus sonhos,
Mmesmo que pra iSso Sseja preciso contar com a paciéncia 15 13 12 8 37 22
dos outros
Na minha familia, sou visto como racional com o dinheiro, o
gue consegue crescer mesmo quando 0s outros estao em 13 9 8 6 15 32
crise

37
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A VISAO SOBRE O DINHEIRO

Base: Total da amostra

Fonte: P8. Sobre a sua forma de pensar a sua aposentadoria

785

306

728

158

ANBIMA
(Estimulada e Unica, em %)
L APOSENTADORIA CONSTRUTOR CAMALEAO | SONHADOR | PLANEJADOR
-

Meu dinheiro vem do meu esforco, no futuro também

ai ser assim porque nao me vejo parado, sem 24 41 11 20 17 17
rabalhar
N&o consigo pensar em apos_entadorla, SO sei que 18 1 50 17 14 1
guero estar muito feliz e continuar aproveitando a vida

Ando preocupaf:io porque o presente jaAesta deICIl, mas 16 11 3 33 4 7
enho jogo de cintura pra me manter més a més
Quandp conseguir realizar meus sonhos, eles vao me 9 8 3 5 42 8
garantir uma vida boa
Estou planejando minha apos\entad_orla, porque tenho 22 18 12 12 17 49
metas de chegar sossegado a velhice

a é aposentado 10 12 10 12 5 7

622

Diferencas entre os cinco segmentos
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SEGMENTACAO ANBIMA

Cinco segmentos e como percebem seu comportamento

Planejador e Construtor tendem a ter visdes opostas as de Despreocupado e Camaleao.

< CONSTRUTOR [1DESPREOCUPADO CAMALEAO < SONHADOR PLANEJADOR

% S
]
X 2 S
& ]
0 0 © X & X s X
A X
X
]
Organilzado Contrlolado Cuidaldoso Callmo Conlﬁpra Eslcével Com rleserva Tranlquila Sem (Ijl'vidas |
SOU DO TIPO financeira
EU SOU MAIS... QUE ... VIDA FINANCEIRA...

(") Populagdo, 16 anos ou mais, pertencentes as classes A, B e C, PEA, vive de renda e aposentados - PNAD 2015 (estimativa 2016): 95.144.206 habitantes.

39
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, - A
03. ESPIRITO DO TEMPO — AVALIANDO AS SITUACOES ANBIMA

(Estimulada e Unica, em % - Escala de 5 pontos) — TOP TWO BOXES (Notas 5 + 4)
Em geral, as situagdes do espirito do tempo se apresentam de forma semelhante em todos os perfis.
- Quase a totalidade da populagdo do estudo, acredita que ter a casa propria é garantia para o futuro.

- “Jogo de cintura” para lidar com dificuldades financeiras é algo que a maioria tende a perceber em si mesmo.

Verifica-se a principal diferenga entre os segmentos nas questdes relacionadas ao espirito do tempo quanto a ideia de investir na atividade
profissional que te realize, em que o sonhador apresentou maior concordancia que os demais.

91
77
69 69
63
> Sonhador (62%)
46 I
41
I I :

, . , . . 1 ~ . . . . ~
Ter casa propria é |ITenho jogo de cintura ;O meu sucesso ndao  Vale a pena fazer Meu principal Deixei meu trabalho  Nao pretendo me Estou contando
. . 1 eps - . . . .
uma garantia para|! paralidar com idepende apenas de sacrificios para objetivo com meu anterior para me aposentar, prefiro somente com o INSS

meu futuro i minhas dificuldades : mim manter meu padrao trabalho é ganhar dedicar a uma continuar a trabalhar para garantir minha
! financeiras 1 de consumo dinheiro atividade profissional aposentadoria
coTTTTTETTTTTTTT em que me sinta
realizado

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
Fonte: P11. Utilizando uma escala de um (1) a cinco (5), onde cinco (5) quer dizer muito verdadeiro e um (1) nada verdadeiro, gostaria que vocé me dissesse como vocé se sente em
relacdo as situacbes que eu vou ler
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03. ESPIRITO DO TEMPO ANBIMA

(Estimulada e uUnica, em %)

ATITUDES UTILIZADAS PARA MINIMIZAR OS GASTOS

Comprar marcas mais baratas ou produtos sem —
94% tomou 72

marca

alguma atitude

N Deixar de comprar itens de vestudrio ou outros — 71
para minimizar

menos necessarios

0S gastos

Procurar opcoes de lazer gratuitas e viagens de
P : : T 71— <Despreocupado (S7%)

férias mais baratas

Trocar produtos ou vender coisas que nao uso — 40

mais

94% dos entrevistados ja tomaram alguma atitude

Trocar servicos com outras pessoas e profissionais | B 31 para minimizar os gastos. As principais atitudes

i estao relacionadas ao consumo, seja optar pela

Compartilhar carro, veiculos, transporte em geral | NN )5 redugdo do consumo ou por escolhas mais baratas.
Compartilhar servicos com outras casas - didria da 19 O grupo despreocupado parece ser
faxineira, baba, etc e 0 menos engajado neste tipo de

acdo, ratificando sua posigdo.
Montar um grupo para fazer compras em conjunto - 17 — > Planejador (21%)

Compartilhar casa - morar junto com outras e 16
pessoas, alugar comodos da casa, receber... [

NAO TOMOU ALGUMA ATITUDE M 6 —» > Despreocupado (8%)

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
Fonte: P12. Algumas pessoas tém tomado algumas atitudes com o objetivo de minimizar gastos. Vou ler algumas das coisas que as pessoas nos disseram que estao fazendo para

. e , 47
reduzir gastos e enfrentar a crise financeira. Por favor me diga quais dessas vocé também esta fazendo___. // CitacOes até 16% no total da amostra
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03. ESPIRITO DO TEMPO ANBIMA

(Estimulada e uUnica, em %)

Trés quartos dos entrevistados ndo moram mais com os pais (75%). 2 Em média, ha 23 anos.
SITUACAQ ATUAL 41% do grupo sonhador ainda moram com os pais, ao contrario do grupo Camaleao (15%).

> Sonhador (42%) A maioria avaliou sua situagao atual como melhor do que a que tinha na casa dos pais.

< Camaledo (17%)

HA QUANTO TEMPO SAIU DA CASA DOS PAIS

B Melhor, que a que seus pais tém ou tiveram
W Equivalente
M Pior

® Mora atualmente com os pais

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
Fonte: P13. Vocé mora com seus pais? Comparando seu padrdo de vida atual com o que vocé tinha na casa de seus pais, vocé diria que sua situacdo atual é // P13a. E, ha quanto

A . . 48
tempo vocé saiu da casa dos seus pais?
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03. ESPIRITO DO TEMPO ANBIMA

(Estimulada e Unica, em %)

CLASSIFICAGAO ~ NATUREZA DO
{DABE ECONOMICA ESCOLARIDADE MUNICIPIO
7] 7] 7] 7] P G é 2
et el el el =] = < 5 2 L o0f 5
3 E ¢ ¢« 3 & E o £ = o $%5 35 ¢
@ E N o < »v 3 3 © e TS0 P98 2
N T g © © © o J @ o 3 S £ O xgs k=
SITUACAO ATUAL S uw © w v uw & g 5 g g
Melhor, que a que seus pais tém ou tiveram 45 |43 48113 |38 |48 |60 | 63|44 |46 |44 |46 |60 |41 |37 |46 |51 43| 40 | 46 | 45
[Equivalente 24 |25 24|14 | 28 28 | 25 25|22 2122|2521 |26 |25|24 |22 26| 28| 25 | 24
[Pior 6 6 | 6|3 |5 |76 | 73|23 |77, 4 |7]|7|6/|4) 4 7 5
Mora atualmente com os pais 25 |27 122|170/ 29 17| 9 | 5|30|31 30|22|12 |29 31|24 21 27| 28| 22 26

Base: Total da amostra 1450 1203 1650 619 372

R . ~ . " . A e . ~ . 49
Fonte: P13. Vocé mora com seus pais? Comparando seu padrdo de vida atual com o que vocé tinha na casa de seus pais, vocé diria que sua situacdo atual é ?
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03. ESPIRITO DO TEMPO ANBIMA

(Estimulada e uUnica, em %)

Aproximadamente 60% dos entrevistados nao E equilibrado o percentual de
optou por ganhar menos para trabalhar mais entrevistados que contribuem e nao
préximo de sua casa. contribuem com o INSS.

OPTOU POR UMA RENDA MENOR POR PROXIMIDADE UTILIZA SERVICOS PUBLICOS DE SAUDE CONTRIBUI COM O INSS

< Camaledo (38%)

mSIM m NAO MW Sempre M Quase sempre M Poucasvezes M Nunca HSIM m NAO

De modo geral, o servico publico de saude é pouco
usado pelo grupo de brasileiros desta pesquisa. = Vale
notar que o grupo Camaleao é o que mais usa utiliza o
servico publico de saude.

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
P14. Na sua ocupacdo atual, vocé fez a opcao de ganhar um pouco menos para trabalhar em um local mais perto de sua casa e assim perder menos tempo indo e voltando do 50

trabalho? / P15. Atualmente vocé é contribuinte do INSS? / P18. Vocé costuma utilizar servigos publicos de saude:
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03. ESPIRITO DO TEMPO ANBIMA

(Estimulada e uUnica, em %)

28% dos entrevistados possuem outra fonte de renda. A
principal fonte de renda sao os trabalhos extras, como

bicos (17%).
POSSUI OUTRAS FONTES DE RENDA

Ja, ao projetar para o futuro, 61% dos entrevistados

Trabalhos extras 17% pretendem ter outra fonte de renda, destaque para a
abertura de um negodcio (23%). = ltem que se destaca

ﬁ:ﬁiﬂ; i:':iuailr:s;:;?/ 4% também entre os Sonhadores (35%).

Beneficio do governo 2%

PENSA EM TER OUTRAS FONTES DE RENDA

Abrir um negdécio/ uma

franquia/ empresario/ 23%
= SIM B NAO empreender

Trabalhos extras 16%

Aluguel/ aluguel de casas/

o 6%

imoveis/ sitio arrendado

Investimentos financeiros 3%

mSIM m NAO

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
P16. Além de sua ocupacdo atual, vocé tem alguma outra fonte de renda? / P17. E vocé tem alguma ideia de ter alguma outra fonte de renda no futuro, além do que ja tem hoje,
para ndo depender somente da aposentadoria do INSS?

52
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04. VIDA FINANCEIRA ANBIMA

(Estimulada e Unica, em %)

Sete em cada dez entrevistados declararam achar importante ter
uma reserva financeira. = Destaque para a nota mais alta da escala

IMPORTANCIA DE SE TER UMA RESERVA
(Nota 10).

9,0

Os despreocupados nao consideram tao importante ter uma reserva.

MEDIA

® MUITO IMPORTANTE (Nota 10)

Nota 9

Nota 8

Nota 7

" Nota 6

B Nota 5

W Nota 4

B NADA IMPORTANTE (Nota 0)

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas
Fonte: P19. Numa escala de zero a dez, onde zero (0) que dizer que vocé ndo acha nada importante e dez (10) que vocé acha muito importante, atualmente, o quanto vocé acha
importante ter uma reserva de dinheiro?

70
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04. VIDA FINANCEIRA ANBIMA

(Espontanea e multipla, em %)

Poupanga é o investimento mais utilizado e conhecido pelos entrevistados. 2 O Construtor é o que mais investe na poupanga.

38% CONHECEM 63% UTILIZAM > Planejador (74%) | TEMPO DE INVESTIMENTO

Caderneta de poupanca - 24 - 44 —>— Média: 13,3 anos

Mercado de agdes, fundos de agdes, multimercado ou imobilidrios I 9 I 3 Média: 10,3 anos
Titulos publicos, tesouro direto I 6 I 4 Média: 4,1 anos

Compra e venda de imdveis I 6 I 4 Média: 11,7 anos
Renda fixa, como DI I 6 I 5 Média: 8,1 anos
Plano de previdéncia privada I 5 I 5 Média: 6,8 anos
Cambio, ddlar, euro, fundos cambiais I 3 | 1 Média: 8,5 anos
Titulo de capitalizacdo | 2 | 2 Média: 7,5 anos

Ndo conhece nenhum tipo de investimento/ Ndo utiliza nenhum - 62 - 37

Base: Total da amostra — 2653 entrevistas // Entrevistados que conhecem algum dos investimentos — 1020 entrevistas
Fonte: P20. Vocé conhece os tipos de investimentos que existem no mercado atualmente? (SE SIM) Quais tipos de investimentos vocé conhece? Mais algum? // P21. E, dos tipos de
investimentos que vocé conhece, quais deles vocé utiliza atualmente? // P22. E, ha quantos anos vocé investe em: ?

71
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